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Tag der Direktvermarktung

Erfahrungsbericht aus Buchholz
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Agenda

I. Kurzvorstellung
II. Regiomaten
III. arabische Spezialitäten
IV. BioDünger
V. HANF VON MEISE
VI. Klimapark Steinhöfel
VII.Diskussion
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I. Kurzvorstellung
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II. Regiomaten
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III. arabische Spezialitäten
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IV.BioDünger
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V. HANF VON MEISE
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VI.Klimapark Steinhöfel
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VII. Diskussion

• Direktvermarktung ist harte Arbeit
• Verkaufen ist schwerer als produzieren
• Durststrecke überstehen
• viel probieren, nicht verzetteln
• in der „richtigen Liga“ spielen
• Nerven bewahren
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Vielen Dank für Ihre 
Aufmerksamkeit!

Gern beantworte ich Ihre Fragen.


